MASTER 1 - Mention MARKETING VENTE

Année : 2023-2024

Effectif prévisionnel : 40|

Responsables : Gaélle PANTIN-SOHIER & Lionel AUBAN

Semestre 1

Evaluation Sessioni1 [ Eva luation Session 2
Enseighements CTS Coefficient
CM d d Dispense assi duité udia d P d d
UE1-1 : Pratiques de management 48 12 8 8
Gestion de p 12 2 2 am écrit 30mn am écrit 30mn Exam écrit 30mn am écrit 30mn
hodologie d herch 2 2 am écrit 30mn am écrit 30mn Exam écrit 30mn am écrit 30mn
EEEEE preneuriat 12 2 2 am écrit 30mn am écrit 30mn Exam écrit 30mn am écrit 30mn
Management de l'innovation 12 2 2 am écrit 30mn am écrit 30mn Exam écrit 30mn am écrit 30mn
UE1-2 : Méthodes et Outils de 4 5 3 a
management
Informatique : Tableaux de bord,
reporting, Excel 0 1 0 Val / Non Va | (dossier ) |/ | (dossier) Val / Non Va | (dossier ) |/ I (d )
Lancement de projet wordpress 0 0 I lué I I
Marketing Automatisé/Smart Mar keting 6 2 ccC | Exam écrit 2h p cC |  Exam écrit 2h
Business En glish 6 CC m 2h port CC |  Exam ecrit h
UE1-3 : Marketing 48 34 11 14
Marketing Social 16 3 4 | Exam ecrit h m 2h m h |  Exam écrit h
Marketing des Services 16 3 4 | Exam écrit 2h | Exam écrit 2h |  Exam éecrit 2h | Exam écrit 2h
Commun ication 360 16 3 4 m h am é h m h |  Exam écrit h
UE 1-3 2
7
Marketing Social 4 1 % //
7%
arketing des Services 4 1 % //
Communication 360 10 1 % //
Creéativité (semaine de la)/Creativit y 6 0 . Val / Non Val (dossier)
kshop
UE1-4 : Marketing digital 44 24 8 12
Marketing digital 20
Search Marketing 16
Médias Sociaux 8
D UE 1-4
Marketing digital 16 Z %W 1 %
Search Marketing 4 7/ %/ % /
Médias Sociaux // % 1
24
Total Semestre 1 240 232
Semestre 2
UE2-1 : Méthodes et Outils du 24 28 . 6
management
glais : Preparation d 12 2 2 Exam écrit 1h Exam écrit 1h Exam écrit 1h Exam écrit 1h
ccccc fication
que emplo r 12 Val / Non Va | (dossier) Val / Non Val (dossier) Val / Non Va | (dossier) Val / Non Val (dossier)
Informat ique : wor dpress 16 1 0 Val / Non Va | (dossier) Val / Non Val (dossier) Val / Non Va | (dossier) Val / Non Val (dossier)
choi
pplication Gestion de proj 12 2 2 CcC Exam écrit 2h Report CC Exam écrit 2h
pplic Méthodolog herch 12 2 2 CcC Exam écrit 2h Report CC Exam écrit 2h
pplication Entre prise 12 2 2 CcC Exam écrit 2h Report CC Exam écrit 2h
UE2-2 : Méthodes de recherche 24 o 7 8
hodes quan CC Exam écrit 2h Report CC Exam écrit 2h
hodes quali CC Exam écrit 2h Report CC Exam écrit 2h
nnnnnnnnnn glish 2 2 CC Exam écrit 2h Report CC Exam écrit 2h
UE 2-2 2
%
éthodes quantitatives 6 1 CcC Report CC % //
7
hodes quali 6 CcC Report CC % //
7
nnnnnnnnnn glish 6 cc Report CC % //
UE2-3 : Marketing 52 1] 9 12
Comportement du consommateur 20 3 | 4 | Exam écrit 2h |  Exam écrit 2h |  Exam écrit 2h |  Exam écrit 2h
IIIII duction au Revenue Management 2 3 Exam écrit 2h m h m h Exam écrit 2h
CR 20 3 m 2h m h m h m h
UE2-4 : Développem p I
. o
professionne |
Contrat pro, activite professionne lle, 5 RAP (note minima | RAP (note minima | RAP (note minimal RAP (note minima |
ge, mémoir 0/20) 0/20) 10/20) 0/20)
inement S 0 |/ I |/ I Val / Non Val |/ I
gagement Etud 0 |/ | |/ | Val / Non Val |/ |
Total Semestre 2 176 100 30 33
Total Master 1 416 332 60 71

Conditions d'évaluations de I'ann

e : 10/20 de moyenne générale sur I'année + validation des unités UE 1-3, 1-4, 2-3 et 2-4.




